
   

 

   

 

 



   

 

   

 

 
 

NOTÍCIA LEGAL 
 

 

O Autor se esforçou para ser o mais preciso e completo possível na 

criação deste relatório, não obstante o fato de que ele 
 

não garante ou representa a qualquer momento que o conteúdo 

contido seja preciso devido à natureza e rápida mudança da 

Internet. Embora tenham sido feitas todas as tentativas para 

verificar as informações fornecidas! 

 

Nesta publicação, o Autor não se responsabiliza por erros, 

omissões ou interpretação contrária do assunto aqui. 

Quaisquer negligências percebidas de pessoas, povos ou 

organizações específicas não são intencionais. 

 

Nos livros de conselhos práticos, como qualquer outra coisa na vida, 

não há garantias de rendimentos obtidos. Os leitores são aconselhados 

a responder pelo seu próprio julgamento sobre suas circunstâncias 

individuais para agir adequadamente. 

 

Este livro não se destina a ser usado como fonte legal, 

Todos os leitores são aconselhados a procurar serviços de 

profissionais competentes nos campos legais. 
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PREFÁCIO 
 
 

Este livro mostra diversas dicas para te ajudar a aumentar o 

número de visitas do seu site e dessa maneira fazer com que 

você alcance muito mais resultado na Web. 

 
 

Leia e aplique os preceitos deste livro, pois a partir de agora 

vou te mostrar como levar tráfego qualificado para suas 

páginas na Internet. Espero que o conteúdo deste Ebook possa 

de fato te ajudar a alavancar seu site e deixa-lo visível para o 

seu avatar. 

 

 

Para uma melhor interpetração do conteúdo, não pule 

nenhum dos capítulos adiante e procure se colocar dentro de 

cada situação criada no decorrer deste relatório! Tenha uma 

ótima leitura. .. 

 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



   

 

   

 

CAPÍTULO 01: AUMENTANDO O 
TRÁFEGO DA WEB 

 
 

 

Cada artigo e material de leitura que você encontrará sobre 

como tornar seu site ou empresa bem sucedida, sempre 

acrescentará a importância de gerar tráfego. 

 
 

Portanto, todos sabemos que o tráfego é a coisa mais 

essencial para uma empresa comercial de sucesso na 

Internet. Se você está disputando por nichos muito 

competitivos, deve estar sempre um passo à frente da sua 

concorrência e gerar tráfego qualificado é a chave pra isso! 

Caso você já tenha um site e acha que não está recebendo o 

tráfego que deveria receber, é hora reconsiderar os motivos 

pelo qual isto não está acontecendo. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

Para ajudá-lo a gerar mais tráfego para o seu site, aqui 

estão algumas maneiras infalíveis pra você aplicar agora 

mesmo: 

 
 

1) Invista em uma boa publicidade com os mecanismos de 

pesquisa. O Ads do Google e o Yahoo oferecem ótimos 

esquemas de publicidade que são realmente populares e 

garantem um grande tráfego. 
 
 

Embora alguns evitem gastar dinheiro para aumentar o 

tráfego, é imperativo nesse caso, porque o Adwords e o 

Overture são as melhores ferramentas para conseguir 

tráfego qualificado para seu negócio. 

 
 

https://ads.google.com/intl/pt_BR/home  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

https://ads.google.com/intl/pt_BR/home/


   

 

   

 

2) Troque Links com outros sites. 
 

Com a troca de links com outros sites, os dois se beneficiarão 

dos esforços para melhorar o tráfego do site. Quando um site 

apresenta um link de outro site, eles podem fornecer um ao 

outro o tráfego que um site gera. 

 
 

Os esforços são duplamente benéficos porque parece que 

vocês dois estão trabalhando para gerar mais tráfego. 

Quanto mais links negociados com outros sites, mais 

tráfego você receberá. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

3) Use marketing viral . 
 

O marketing viral permite que você divulgue sua empresa e 

seu produto sem nenhum custo ou se possível, apenas com 

custos baixos. 

 
 

Este é um método de marketing aonde você pode anexar o 

nome do produto ou o link da sua empresa a uma 

determinada mídia, como um vídeo engraçado, um jogo 

divertido, um artigo interessante ou uma fofoca e as coisas 

vão começar a dar certo. 

 

 

Com esse método, as pessoas são infectadas com a 

criatividade e o entretenimento. No caso de vídeos, 

geralmente quando é muito engraçado ou seja uma notícia 

bem polêmica, as pessoas têm tendência de compartilhar e 

dessa maneira aumenta o tráfego no link que está nesse 

vídeo. 

 
 

Uma dica é usar notícias do momento e vídeos que de fato 

chamem a atênção de quem veja! Para uma melhor 

interpretação deste tema, falaremos mais sobre ele adiante. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

 

4) Pesquise e use palavras-chave ou frases-chave adequadas 

para o conteúdo do seu site. Os mecanismos de pesquisa 

procuram determinadas palavras-chave que eles mostrariam 

em suas páginas de resultados. 

 
 

Ao fazer isso, ter as palavras-chave e as frases de palavras-

chave corretas é um requisito alto na classificação de 

resultados do Search Engine. Você pode escrever seu próprio 

conteúdo ou contratar alguém para fazer isso por você. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 



   

 

   

 

 

5) Escreva artigos que possam direcionar tráfego para o seu 

site e envie artigos para sites que contenham o mesmo 

assunto que o seu. Se você vender peças para carros, escreva 

comunicados à imprensa e artigos sobre carros e peças para 

carros. Anexe a descrição e os serviços do site no final do 

artigo, bem como os seus links. 
 
 
6) Participe de fóruns e forme comunidades online. Capture 

um mercado e mostre sua experiência e credibilidade. 

Quando você encontra uma boa base para o seu site, as 

pessoas confiam em você e transmitem essa confiança para 

muito mais pessoas. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 



   

 

   

 

 

7) Por fim, ofereça conteúdos gratuitos. 
 

Se muitas pessoas descobrirem sobre você e gostar dos seus 

conteúdos, é muito provável que elas compartilhem com 

outras pessoas, dessa maneira você vai conquistar muito 

mais tráfego através da recomendação das pessoas que te 

viram. 

 

 

Se você despertar a curiosidade de seus clientes, eles serão 

empurrados para ajudá-lo com seu tráfego. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 



   

 

   

 

CAPÍTULO 02: SAIBA COMO GERAR 
TRÁFEGO, USANDO APENAS 
MÉTODOS GRATUITOS 

 

O crescimento e o sucesso de sua empresa depende de 

vários fatores para que isso seja possível, neste capítulo 

vamos descobrir alguns desses fatores pra que você de fato 

possa obter os resultados esperados. 

 
 

Dentre diversos fatores, o mais importante e no meu ponto de 

vista é a base para muitos outros, é o capital. Indo direto ao 

ponto, você precisa de dinheiro para ganhar dinheiro. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

No entanto com a versatilidade que a Internet oferece, 

existem muitas maneiras de melhorar o potencial do seu site 

ou empresa na geração de tráfego de maneira gratuita, é isso 

que vamos ver a seguir. 

 
 

Embora existam maneiras de alavancar seu fluxo de tráfego 

com maneiras pagas, como por exemplo o Google Ads, Native 

Ads ou Facebook Ads; talvez você não disponha de recursos 

financeiros para isso. 
 

Por esse motivo é importante descobrir maneiras orgânicas 

para obter os mesmos resultados. 

 

Você não precisa gastar um centavo, tudo o que você 

precisa é de uma mentalidade adequada e muita 

determinação. 

 
 

Você também deve ter perseverança para fazer um trabalho 

duro e pesquisar novas maneiras de levar tráfego para o seu 

site sem gastar dinheiro. 

 
 

Mas antes de te mostrar essas maneiras gratuitas de gerar 

tráfego para seu site, devo lhe informar que isso leva tempo 

para mostrar resultados e talvez você precise de algo um 

pouco mais emergencial. 
 

Pra isso sugiro que você ultilize métodos pagos! 

 
 
 
 
 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

- SEO: 
 

Quando falamos de tráfego orgânico é crucial utilizarmos 

técnicas de SEO (Search Engine Optimization). 

Isso significa que você utiliza boas práticas de marketing 

digital para que seu conteúdo fique bem posicionado nas 

primeiras páginas dos buscadores como Google, Bing, 

Yahoo, entre outros. 

 
 

Diferente do tráfego pago, esse tipo de tráfego exige um 

menor investimento, porém não é 100% gratuito, exige 

toda uma estrutura para que os seus artigos possam 

aparecer na primeira página do Google. 

 
 

Uma grande vantagem de se usar SEO, é que essa técnica 

converte muito mais do que outros tipos de tráfego. 

 

Gerar tráfego orgânico é um processo lento e que vai exigir 

bastante esforço, como já falamos. Afinal essa técnica atrai um 

público mais qualificado para o seu site, geralmente são 

pessoas que já tem o interesse naquilo que você está 

divulgando. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

Para te ajudar a melhorar o SEO do seu site, eu recomendo 

que você use essas duas ferramentas que vou citar abaixo: 

 

Google search console. 
 

Essa é uma ferramenta do Google que faz a verificação do seu 

site e ajuda a indexar seu site no Google. Dessa maneira as 

possibilidades do seu site aparacer nas pesquisas são bem 

maiores. 

 
 

https://search.google.com/search-console/welcome? 

utm_source=about-page 
 

https://search.google.com/search-console/welcome?utm_source=about-page
https://search.google.com/search-console/welcome?utm_source=about-page


   

 

   

 

Ter um Blog bem posicionado nas buscas do Google é ótimo 
para atrair autoridade e novos clientes que quando precisam lá 
está sua matéria ajudando a elucidar dúvidas de pessoas como 
essa abaixo. A importância dos anúncios no Google! 
 

 



   

 

   

 

- Fóruns e comunidades online. 
 

O melhor de fóruns e comunidades online é que você pode 

segmentar um determinado grupo que se encaixa na 

determinada demografia que você está procurando. 

 
 

Você pode discutir sobre muitas coisas relacionadas ao 

nicho que você representa ou está oferecendo. 

Outra grande vantagem é que você sabe exatamente no que 

está se metendo e estará preparado para tirar todas as 

dúvidas da sua audiência. 

 
 

Com comunidades e fóruns online, você pode criar uma 

reputação para sua empresa e poderá mostrar a eles do que 

você é feito e qual o nível de conhecimento você possui sobre 

o nicho em questão. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 



   

 

   

 

- Produza conteúdo de qualidade. 
 

Outro ponto importante para ranquear bem o seu conteúdo no 

Google é a qualidade. É preciso que os textos produzidos no 

seu blog ou site sejam de altíssima qualidade. 

 
 

Isso porque o Google possui centenas algoritmos para 

reconhecer o que é um conteúdo de qualidade, sendo capaz, 

inclusive, de detectar plágio. O Google leva em conta centenas 

de fatores para ranquear sites, sendo que um deles é a 

qualidade do seu conteúdo. 

 

 

Portanto, busque criar conteúdos de qualidade, originais e 

atualizados para manter-se no topo das buscas do Google. 

Dessa maneira você terá um melhor posicionamento e 

também conseguirá atrair muito mais clientes. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

- Outra ótima idéia é negociar links como já sitamos no 

capítulo anterior. 

Você não precisa gastar um centavo, tudo o que você 

precisa fazer é chegar a um acordo com outro webmaster. 

Com a troca de links, os esforços de ambos os sites 

beneficiarão os dois sites. 

 
 

Toda pessoa que acessa um dos sites pode clicar no link do 

outro site e também visitá-lo. Isso funciona muito bem, 

especialmente quando os dois sites apresentam o mesmo 

nicho. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

 

- Escreva um bom conteúdo para o seu site. 
 

Muitos mecanismos de pesquisa rastreiam as palavras-

chave e frases-chave que seu site usa e como elas são 

usadas. 

 
 

Não é necessário que o conteúdo seja feito por um escritor 

de conteúdo profissional, você mesmo pode fazer isso, mas 

precisa criar conteúdos divertidos e informativos para o seu 

site. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

Escreva artigos que possam atrair a atenção de pessoas 

interessadas no seu produto e tente escrever artigos que 

fornecerão dicas para que eles possam interagir com seu 

conteúdo. Inclua um link ou uma breve descrição da sua 

empresa nesse artigo e veja os resultados. 

 

 

- Escolha palavras-chave. 
 

Para gerar tráfego orgânico, é preciso que você esteja 

buscado por pessoas que tem interesse nos assuntos que 

você publica. Isso acontece por meio de palavras-chave. 

 
 

Por isso, é importante escolher as melhores palavras-chave 

para que o seu negócio tenha os resultados esperados. 

Tradicionalmente existem dois tipos de palavras-chave: as long 

tail keywords e as head tail keywords. 

 
 

As head tails keywords, ou palavras-chave de cauda curta, 

são palavras mais genéricas e que possuem maior 

concorrência. Elas são importantes, porém a dificuldade para 

ranquear uma palavra de cauda curta é maior. 

 
 

Já as long tail keywords, ou palavras-chave de cauda longa, 

são palavras-chave de menor concorrência, por serem mais 

específicas e direta ao ponto. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

A maioria dos especialistas vai dizer que você precisa focar 

nas palavras-chave de cauda curta, mas vou te apresentar 

outra classificação que tem sido muito usada para ranquear 

diversos sites em todo o mundo. 
 

As medium-tails keywords, que são palavras-chave de 

cauda média, nem tão curtas, nem tão especificas. 

 

A grande sacada aqui é diversificar entre todos os tipos de 

palavras-chave. Você pode criar subtítulos de palavras-chave 

de cauda curta, usar títulos de palavras-chave de cauda 

média e usar palavras-chave de cauda longa dentro do 

próprio artigo, com essa estratégia um único artigo consegue 

ser ranqueado diversas vezes no Google. 

 
 

Exemplos dos tipos de Palavra-Chave. 
 

- Cauda Curta: 

Renda extra. 

 

- Cauda Média: 
 

Como ganhar renda extra. 

 
 
 

- Cauda Longa: 
 

Como ganha renda extra trabalhando nos fins de semana. 

 
 
 

Agora que você já sabe como cada tipo de palavras-chave 

funcionam, é hora de escolher as melhores para seu negócio. 

 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

- Divulgue seu site no Yahoo respostas. 
 

O esquema é muito simples, basta seguir o passo a passo 

que vou deixar abaixo: 

 

Passo 01 - Crie sua conta no Yahoo. 
 

https://br.yahoo.com 
 
 
 

Feito isso você clica em mais.... para chegar onde queremos, 
 

que são as perguntas e respostas feitas lá na plataforma.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

https://br.yahoo.com/


   

 

   

 

Passo 02 - Clique em respostas, para poder ver todas as 

perguntas que as pessoas fazem por lá. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Passo 03 - Escolha a categoria que melhor se enquadre com 

seu nicho de mercado. No meu caso aqui escolhi 

Computadores e Internet. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

Passo 04 - Escolha a pergunta que deseja responder e faça 

isso. Nesse exemplo eu escolhi uma pergunta relacionada ao 

link que eu queria divulgar. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

Passo 05 - Envie sua resposta, não se esqueça de colocar o 

link do seu site para que as pessoas que chegarem a ver sua 

resposta, possa acessar e visitar seu site. 

 
 

Essa é uma maneira simples e prática de fazer a divulgação 

do seu site e também dos seus produtos na Internet. Espero 

que essas dicas tenham sido útil para você! 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

CAPÍTULO 03: MARKETING VIRAL 

 
 

 

Aqui está uma alavancagem pouco usada na sociedade de 

Marketing digital nos dias de hoje, porém é bastante usada 

em sites lucrativos com muitos resultados comprovados! 

 
 

Nos dias atuais mais e mais webmasters têm procurado 

maneiras alternativas de mandar tráfego para os seus sites. 

Nos últimos anos, muitos métodos foram desenvolvidos para 

resolver essa situação e um dos métodos que gerou muitas 

histórias de sucesso ao direcionar tráfego para sites, foi o 

marketing viral. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

O Marketing Viral, também conhecido como Publicidade 

Viral, é uma técnica de marketing usada para aumentar a 

conscientização pública do produto ou da empresa. 

 
 

Eles usam muitas formas de mídia para alcançar o público sem 

parecer que estão promovendo o produto, também utilizam 

formas viciantes que poderiam deixar uma pessoa viciada no 

produto de uma determinada marca ou empresa. 

 
 

Em algumas palavras, as empresas optam pela ideia de que, 

se as pessoas gostarem do tema de uma mídia, elas indicarão 

a seus amigos e familiares. 

 
 

Uma empresa que usa marketing viral em praticamente tudo o 

que faz é o Tik Tok. Se você baixar o Aplicativo ai e colocar 

esse código aqui, J9812955081 você vai ganhar $$ 1,10 e terá 

seu próprio código e sempre que alguém usa-lo você vai 

ganhar $$ 2,00 reais. 
 

Baixe o App agora mesmo e descubra o poder do marketing 

viral! 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 



   

 

   

 

 

O marketing viral tornou-se um meio popular de publicidade 

devido ao fato de que os custos são relativamente baixos. 

Para evitar ser marcado como spam, o marketing viral conta 

com a ânsia de uma pessoa em divulgar o produto. 

 
 
 

 

Muitas empresas oferecem incentivos, como descontos e 

abatimentos, quando ajudam na divulgação de seu 

marketing viral. 
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O marketing viral utiliza muitos meios para seduzir o público 

e conquistar audiência. Pode ser na forma de uma história 

interessante, um vídeo divertido, desenhos, caricaturas e 

muitos outros meios que podem chamar a atenção de uma 

pessoa. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Essa forma engenhosa de marketing é tipicamente de baixo 

custo e uma ferramenta maravilhosa para qualquer empresa 

utilizar. 

 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

CAPÍTULO 04: USANDO O GOOGLE 
ADS PARA GERAR TRÁFEGO 100% 
QUALIFICADO 

 
 
 

 

Esse é o motivo pelo qual os sites de mercado eletrônico 

fazem tanto sucesso e alcançam números gigantesco de 

arrecadação de receita todos os anos. 

 
 

O marketing de precisão é fundamental para que você possa 

ter resultado em qualquer que seja o seu segmento ou nicho. 

Você já ouviu aquela frase: "Faz dinheiro quem tem dinheiro"? 

 
 
 

 

É uma noção comercial comum que, se você quiser ganhar 

dinheiro, precisa gastar dinheiro. E uma boa maneira de gastar 

dinheiro para obter ganhos nos negócios é através da 

publicidade paga. 
 
 

A publicidade atrai as pessoas porque, através dessa 

publicidade, elas passam a saber que existe uma 

determinada marca, produto ou empresa. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

 

Quando falamos de tráfego qualificado nos lembramos logo do 

Google Ads, isso porque essa é uma ferramenta testada e 

comprovada em todo o mundo, e já transformou a vida de 

muitas pessoas por ai. 

 
 

No momento, não existe nenhum outro esquema de 

publicidade que compense tanto como o Ads do Google. 

O aumento da popularidade do Google Ads é muito 

evidente, por isso é possível ver tantos sites com esse 

esquema de anúncios. 

 

 

Ao usar o Google Ads, você paga uma determinada taxa, 

dependendo do número de palavras-chave às quais o seu 

anúncio será vinculado. Sempre que uma pessoa faz uma 

pesquisa no Google, pesquisando pela mesma palavra-chave 

ou palavras-chave que você vinculou ao seu anúncio, sua 

empresa ou marca aparecerá para esta pessoa. 

 
 

Lembrando que a posição do seu anúncio na pesquisa, vai 

depender de quanto você está pagando por leilão no Google 

Ads. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

Veja agora o passo a passo para criar sua primeira 

campaha no Google Ads: 

 
 

Passo 01. 
 

Antes de qualquer coisa você precisa criar sua conta no 
 

Google Ads, Clica no link abaixo e comece agora mesmo. 
 

Acesse o Google Ads clicando aqui.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Passo 02. 
 

Escolha sua meta de tráfego!  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

https://ads.google.com/intl/pt-BR_br/getstarted/?subid=br-pt-adon-awa-sch-c-bk!o3~COeZ64H83egCFVG_gQodPfEPSw~p46460145823~ds&utm_source=bing&utm_medium=cpc&utm_campaign=1007874+%7C+Google+Ads+%7C+DR+%7C+ESS01+%7C+LATAM+%7C+BR+%7C+Pt+%7C+Desk+%7C+Bing+SEM+%7C+BKWS+~+Exact+-+Core&utm_term=google+ads&utm_content=Desktop+%7C+Bing+SEM+%7C+BKWS+%7C+Exact+~+Google+ads&gclid=COeZ64H83egCFVG_gQodPfEPSw&gclsrc=ds


   

 

   

 

Passo 03. 
 

Descreva sua empresa e o seu site.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Passo 04. 
 

Defina o local ou país onde seu anúncio deverá aparecer.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

Passo 05. 
 

Escolha as palavras-chaves relacionadas ao seu produto ou 

serviço. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Passo 06. 
 

Defina o título 1, 2 e 3. em seguida descreva seu produto ou 

serviço. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

Passo 07. 
 

Defina seu orçamento, no meu caso eu deixei por padrão e 

vou vincular por 30 dias. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Passo 08. 
 

É nessa etapa que você tem a possibilidade de editar seu 

anúncio caso tenha colocado alguma informação errada. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

Passo 09. 
 

Confirme suas informações de pagamento para que seu 

anúncio seja finalizado. Você vai precisar de um cartão de 

credito para anunciar por aqui. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Caso você não tenha um cartão de crédito ou tenha medo de 

solicitar um, devido ser uma maneira de você se individar, eu 

vou te apresentar uma solução que me ajudou e me ajuda em 

tudo que faço pela internet. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

Atualmente eu utilizo o cartão físico e virtual da empresa 

Neon, de todos os cartões que tive durante minha vida, esse é 

o melhor de todos e vou te dizer o por que. 

 
 

Dentre as diversas funcionalidades que os cartões de crédito 

possuem, ele se destaca por ser um dos únicos que você 

coloca saldo, faz a compra ou contrata um determinado 

serviço, faz isso na função crédito e o valor é descontado na 

mesma hora do seu saldo em conta. 

 

 

Isso é muito legal porque você não corre o risco de se 

individar fazendo compras desnecessárias por ai. 

Outra coisa legal é que esta empresa é parceira de diversas 

outras em todos os nichos, como transporte (Uber), Comida 

(Uber Eats, Ifood) entre outras. 

 
 

Quando você compra nessas empresas e em muitas outras 

com seu cartão Neon, você ganha descontos que chegam até 

40%. Além disso você pode indicar seus amigos e ganhar 10 

reais toda vez que alguém que você indicou criar uma conta na 

Neon. Enfim... Essa é uma das melhores empresas de cartão 

de crédito que conheço, eu vou deixar o link abaixo pra que 

você tire suas dúvidas e abra sua conta agora mesmo!  
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



   

 

   

 

CAPÍTULO 05: GERANDO TRÁFEGO 
ATRAVÉS DAS REDES SOCIAIS 

 
 

 

Para garantir que seu site receba muitas visitas, você tem 

que usar todos os meios de publicidade que você conhece e 

procurar por novos meios que você nem fazia ideia que 

existia. 

 
 

Pra isso eu listei algumas maneiras alternativas de geração de 

tráfego, que possa te ajudar e fazer com que você alcance os 

resultados desejados, acompanhe comigo: 

 
 

01- Parcerias no Instagram. 
 

Você deve está se perguntando, "o que que o Instagram tem 

a ver com tráfego de sites?" Pois bem eu vou te explicar como 

essa rede social pode ajudar a alavancar o tráfego do seu site 

ou empresa. 

 
 

Pra inicio de conversa o Instagram possue mais de um bilhão 

de usuários, segundo os dados do próprio Instagram. Na 

minha opinião o Instragram é a melhor rede social pra quem 

deseja começar um negócio do absoluto zero, independente 

de qual seja o seu nicho. 

 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

Veja como fazer uma parceria lucrativa no Instagram. Deixei 

aqui uma maneira pela qual você pode fazer isso e 

aumentar o número de visitas no seu site. 

 
 

- Método com Blogueiros. 
 

Para fazer uma parceria com algum blogueiro (a), é muito 

simples, veja o passo a passo: 

 

Passo 01 - Escolha uma blogueira ou blogueiro que tenha algo 

a ver com seu nicho. Por exemplo, se seu nicho é sobre vida 

saudável e nutrição, escolha alguém que se enquadre nesse 

perfil, dessa forma as pessoas que curtem a audiência dela 

tem mais possibilidade de visitar seu site. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

Passo 02 - Entre em contato com essa blogueira. Geralmente 

você vai tentar pelo menos umas 10 vezes entrar em contato 

com alguém e talves somente uma pessoa te responda, em 

boa parte dos casos a equipe de suporte dessa pessoa é quem 

vai te responder. 

 

 

Eu te recomendo tentar com alguém que tenha menos 

seguidores no início, alguém que tenha entre 100 à 300 mil 

seguidores. Isso porque os valores cobrados de você será 

menor e também por ser alguém mais acessível, é provável 

que a própria pessoa te responda. 

 

 

Passo 03 - Combine um valor para a divulgação. 
 

Na maioria das vezes o blogueiro ou blogueira já tem um 

valor definido para para fazer uma divulgação. 

Tente barganhar com o influencer, mas se ver que tá difícil é 

melhor concordar com o valor ou procurar outra pessoa. 

 

Passo 04 - Defina o que será divulgado e como será 

divulgado. Quando se trata de jogar tráfego para seu site é 

fundamental que seja feito um Story com o botão arrasta pra 

cima, direcionando as pessoas para sua página na web. Se o 

blogueiro quiser ele pode fazer uma sequência de 3 Storys 

que garante uma taxa maior de visitantes. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 



   

 

   

 

Passo 05 - Crie uma promoção. 
 

Todas as pessoas gostam de promoção ou brindes, sendo 

assim o blogueiro pode divulgar o link de uma promoção ou 

um brinde para as pessoas receberem quando acessarem o 

seu site. Geralmente essa é uma das técnicas mais eficazes. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

02 - Divulgação no You Tube. 
 

A divulgação do seu site no YouTube é no meu ponto de 

vista uma das melhores dicas que você vai receber aqui 

neste ebook. Eu te falo isso porque nesse exato momento, 

entanto estou escrevendo essa pagína para você, tive que 

parar duas vezes para responder algumas dúvidas de duas 

pessoas que entraram em contato comigo através do You 

Tube. 

 

 

Como respondi rapidamente e com bastante autoridade no 

que falei, acabei de realizar 3 vendas de alguns produtos que 

divulgo através dessa ferramenta incrível. 
 

Fiquem surpreso por isso acontecer nesse momento, mas só 

reforçou o que quero te dizer. 

 

Uma das melhores maneiras de fazer a publicidade do seu 

site é por aqui, afinal o conteúdo publicado no You tube pode 

vender pra você pro resto da sua vida. Sugiro fortimente que 

você crie um canal no YouTube que fale sobre seus 

produtos e serviços. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



   

 

   

 

Caso você seja uma pessoa tímida e acha que essa opção 

não é pra você porque tem que aparecer, fica uma dica: 

Você não precisa aparecer, a maioria dos canais de nichos 

que representam algum tipo de produto, geralmente publicam 

vídeos aonde ninguém aparece e ainda assim fazem muitas 

conversões. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Portanto você pode criar um canal aonde você fala do seu site 

e dos seus produtos sem nunca mostrar o rosto. Você pode 

fazer vídeos de slides com o Power Point e gravar somente o 

som da sua voz. Não se esqueça de colocar o link do seu site 

na descrição e fazer uma chamada à acão para que as 

pessoas possam acessar através da sua Url. 

 
 

 

 

 



   

 

   

 

03 - Por ultímo eu te recomendo fazer tráfego pago em 

Native Ads. Mas o que são native ads? 

Você já reparou que, várias vezes, quando você rola seu feed 

de notícias no Facebook ou no Instagram, por exemplo, 

aparecem alguns anúncios relacionados aos temas que você 

tem interesse? 

 
 

Pois é, esses são os native ads, um tipo de publicidade que 

não se parece exatamente com os anúncios que estamos 

acostumados a ver. 

 
 

Native advertising, em português, “anúncios nativos” ou 

“publicidade nativa”, são uma nova maneira de anunciar na 

internet sem interferir na experiência do usuário em suas redes 

sociais. 

 
 

Isso acontece porque os native ads são criados como 

elementos das páginas nas quais eles se encontram. Isso 

significa que eles não são completamente diferentes daquilo 

que o usuário já está acostumado a ver na página em que 

ele está navegando. 

 
 
 
 
 
 
 

Veja um exemplo a seguir. 

 
 
 
 
 
 

 

 

 



   

 

   

 

Eles são publicados como histórias, artigos, postagens ou em 

outros formatos que estejam de acordo com o conteúdo da 

página em que aparecem e são marcados como conteúdo 

patrocinado. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Você pode notar que existem dois anúncios native ads nesse 

exemplo, são anúncios relacionados a notícia que foi publicada 

no portal Terra; assim como esses, existem milhares 

espalhados por ai e de diversos tipos diferentes. 

 
 
 

 



   

 

   

 

Assim como as mídias pagas, os native ads também são 

conteúdos pagos, por isso eles sempre aparecem com a 

marcação de publicidade. Dessa maneira o usuário sabe que 

são anúncios, mas eles aparecem de maneira natural na 

página em que estão inseridos. 

 

 

A grande vantagem desse tipo de anúncio é que você 

consegue entregar conteúdo relevante e de qualidade para 

sua persona, ao mesmo tempo em que recomenda seu 

produto ou serviço para ela. 

 
 

Quando as pessoas não sentem que estão sendo forçadas a 

consumir algum tipo de propaganda, elas aceitam melhor o 

que você tem a oferecer. 

 
 

Por não ser uma publicidade intrusiva, você consegue envolver 

melhor seus consumidores em potencial, já que os native ads 

direcionam os conteúdos adequados, nos canais mais 

frequentados por cada pessoa. É como se você estivesse no 

lugar certo e com a informação certa para as pessoas que 

estão em uma determinada página. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



   

 

   

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Se você chegou até aqui e leu todas essas dicas, meus 

parabéns... 

 

A maioria das pessoas que adquiriram este ebook não vão 

aplicar nem 20% do que ensinei aqui, mas se você por acaso 

for do tipo que gosta de aplicar aquilo que aprende, pode ter 

certeza que vai fazer uma grande mudança em todas as áreas 

da sua vida! 

 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

- 48 - 



   

 

   

 

Depois desse conteúdo existem duas possibilidades pra 

você,... 

 

Se preparar para levar o maior volume de tráfego possível 

para o seu site, ou não praticar nenhuma das coisas que te 

ensinei ao longo desse livro e fazer de conta que nada 

aconteceu em seus pensamentos; Lembre-se: 

 
 

Tudo depende de VOCÊ !!!! 
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